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Avant de commencer la rédaction

Lesdemandesde subventions sont des demandesformelles pour O 6 A A & @ide@nanciére
afin que la personne ou I 6 1 O C A Toéné&lidiadré duibse réaliser ses propres activités. La
proposition doit porter sur des activités ou des projets qui intéressentaussile donateur (parfois
nommél 6 1 OC A ddhairited B ést probable N O 6 @émAinde de financement soit refusée

pour non-conformité aveclesintéréts du donateur. — S
_~Avant de commencer

Une proposition écrite constitue la premiére démarchepour O § A A Brfigahc@ment Chaque | la
gouvernement, agenceou fondation indépendante qui alloue desfonds a1 8 A Al®Igdodiete . rédaction
civile vise un intérét ou des intéréts spécifiquesN O @nariceravolontiers. $ 8 E A A El@@daA h 75—
son propre formulaire & compléter et un processusunique a suivre pendant1 8 1 OA IdlA OE T 1 \

proposition.

Ceguide A6 A D P OA laideEad @ AO4Ee Aapposition & savoir ce dont il a besoin et a
comprendre la maniere de rédiger une proposition qui a de fortes chancesa recevoir le
financementrequis.

Historique de vos réalisations étesvous préts pour recevoir une subventior?

Avant de décider de chercher une aide sous la forme de subvention, il est important de bien

réfléchir sur la question. Les commissionsA 8 A @ Adiesfptopositions mettent tout en GO O O A

pour 0 6 A O Quéldshiltyention seraallouéeau bon candidat Ellesdoivent ainsiavoir la garantie

gue non seulementlesactivités proposéessont efficaceset valablesmaisaussique le bénéficiaire

est compétent et peut réaliserun bon travail. Cescommissionspassentenrevuel 8 EE 0@ OENOA
vosréalisations présentésousforme A 8 €pport joint ala proposition.
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Avant de commencer larredaction
Lesdonateurs se basent sur votre performance antérieurel T O ONOGEH COAIBO LA T OOAT E Qi
de votre réussite Alors comment mettre en place un bon récit de réalisationset une réputation
de valeur qui est une chosecruciale pour réussirvotre proposition de subvention ?1l vaut mieux
commencerpar des ambitions limitées et réalistes, et chercherun financementlimité ; et utiliser

apres cette premiére réussite pour demander des subventions plus élevées des grandes ,./'J \\\
organisationsdonatrices. ( Avant de commencer

Z . )
la rédaction )

Parexemple : une bonne stratégie pour obtenir éventuellement une subvention importante du
gouvernement ou A 6 Ofbnlation consiste & recevoir deux ou trois petites subventions pour
réaliser un programme pilote ou a titre A 8 A GeOiAckare ensuite les résultats dans une lettre
A8 ET £l i carintuhiquéde presseou sur un site web tel que Tanmiamaqui 06 E1 Oa
cessujets.

Vous pouvez utiliser par la suite ces rapports écrits comme un récit pour soutenir votre
proposition de recevoirun financementplus éleve.
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Avant de commeneerllarrédaction

Réussirla préparation A 8 Ogrofosition repose premiérement sur le fait de connaitre
la partie qui recevra la demande Le processus de recherche A 8 O $ofirce de
financement qui assurerale succésde votre demandepeut O 6 A Qén@ AoGtefois, si ,,
vous avez le temps et si vous étes prét a déployer vos efforts et payer pour une (
proposition de subvention, vousremarquerezque le temps consacréa larecherchede
la meilleure organisationdonatrice 1 8 A&3@ain., 8 AT A fe@éSenteune liste des
organisations internationales qui fournissent les subventions a la région du Moyen
Orientet de | 8 ! AQUENB® AMENA) Cette liste T & Ap@s@xhaustive, mais peut
constituer un point de départ pour votre recherche Ne négligez pasles organisations
donatrices locales N © 8 AdoienA des agences gouvernementales ou de grandes
organisationsnon gouvernementales

Repérer la bonne
‘ source de
D [INANCEMEN
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Durant ce processus, la premiéere régle est de considérer toutes les options qui
peuvent constituer une « source idéale ». Ne vous attendez pas a trouvez une
organisation donatrice dont les intéréts correspondent exactement a votre activité.
Néanmoins,au moyen A 8 Odddbtation créative, il est souvent possiblede mettre au
point votre proposition A 8 Oflichn qui attirera | 6 A O Oduldén&téul sans pour
autant vous écarter de | 8 | A BeAvAt@ Hemande Dites par exemple que votre
projet incitera les gensa 08 ET @duiOv6ter AUne organisation donatrice qui se
consacrea la promotion et au soutien

des droits de la femme sera peut étre intéressée par le financement de quelguesunes de vos activités si vous mentionnez dans votre
proposition que vous visez la sensibilisationdes populations défavoriséeset les femmes du milieu rural quant a leurs droits afin NOo6 E1 O
06 ET OdtmEe@Al O
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Repérerla bonne source de financement

Un point de vue flexible aide lors de | 8 A O O A dleAd lidt€ iAitiale des sources o, N
potentielles de financement En plus des sources habituelles telles que le \
gouvernement, les fondations, les individuels,essayezA 6 i | VbieQdel@rchedans / Repérer la bonne \
de nouveaux domaines Une autre source de financement a long terme est le |

développement de partenariats contractuels avec les entreprises et les sociétés ! source de /
industrielles Par exemple, une société qui fabrique des ordinateurs peut entrer en financement
partenariat avec une organisation non gouvernementale qui donne des cours .
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Ad i N OE pAN AN GoasbuAdaiDter le travail.

Il estimportant de O8 E 1 Aur@aimfssiondel 6 T O C A ddadrideOLia tharte de

chaque fondation ou agence de gouvernement établit une mission pour cette

organisation particuliére. 3 darhit que la mission et les intéréts de 1 8 1 OCAT EOAOQET 1
donatrice correspondent A 8 Ofiachn ou A 8 Oaduthe a vos activités, la démarche

suivanteserade O 6 E 1 /Burd@$ phddités de cesdirigeants et sur le genre de projets

N O GoktIfifdncé récemment Vouspouvez trouver des articles, des communiquésde

presse ou des sites web qui mentionnent soit 1 6 T O C A Tdénéwdcé) EditTle

programme qui a bénéficié de son financement 3 8Gd A G\ O@ A6 dlaucun point

commun entre vos besoins et leurs intéréts, il vaudra mieux chercher un autre

donateur potentiel plusconvenable
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Planifier vos propeositions

Apres avoir identifié une liste des sources possibles, quelle source allezvous cibler ?
Commencezpar obtenir leslignesdirectricesdes subventionsdu donateur ou de son site web.
Lesgrandesorganisationsdonatricesaffichent souvent sur leurssitesweb leslignesdirectrices
de la demande, une liste des domainesN O 8 Adiédireht@inancer et le délai de réception des
demandes 1) commercialiser la proposition
2) gérer la proposition
Chagque organisation donatrice ou donateur est unique I I O OQ ®Adg liaCforme de la | 3) rédiger la proposition
demande, le délai de réception et le montant de chaque subvention. Vous devriez pouvoir
répondre & chacunedes questionsrelatives a la sourcepotentielle de financement: quiA 8 A OO O A
ont-ls financé ? Ont-ls financé des organisations pareilles a la votre ? Ont-ils financé des
programmes dans votre région ou dans votre communauté ? Quel est le montant de ce
financement?

Planifier vos propositions

Graceau site web du donateur ou aux discussionsque vous avez eu avec les employésde ce
dernier, vous devriez pouvoir identifier A 8 A Odbgas&@tionsqui ont pu financer des projets
similairesau votre. Demandeza voir leurs demandes Vousallez découvrir de bonnesidéeset
avoirune visionplusclairedu processuget mémede la concurrence)

Une que vous avezciblé une source de financement, vous aurez besoin de répartir vos efforts
surtrois étapes:

— - Vul 8 Ei D1 de & Aébaktidn de la proposition, on
) commercialiser la proposition lui consacrera un paragraphe séparé Mais vou
2) gérer la proposition devriezdébuter avecla commercialisationet la gestion
3) rédiger la proposition delapropositionavantA 8 AT Qavéddcton.
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